
 
 

 

 

2014 年 4月 18日 

報道関係者各位 

株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン 

 

GDO“プレミアム倶楽部”リニューアル 
～さらにプレミアムなゴルフサービスの提供を開始～ 

 

インターネットで、ゴルフのワンストップ・サービス（見る・買う・行く・楽しむ）を展開する、株式会社ゴルフダイジェ

スト・オンライン（本社：東京都港区、代表取締役社長：石坂信也、以下 GDO）は、4月 17 日（木）より 

“GDO プレミアム倶楽部”をリニューアルいたしました。 

 

■主な機能およびポイント  

1) 限定予約に加え、ゴルファーに人気のゴルフ場 150 コース以上と特別提携コースが追加（※1） 

 GDO プレミアム倶楽部会員限定の、特別価格でのご利用が可能になりました。 

 

2）ショップ割引レベルがいきなり最高値にランクアップ 

 これまでは予約レベルのみが最高値の「3」でしたが、今回からショップレベルも最高値「3」設定に 

 

■「GDO プレミアム倶楽部」 サービス内容 

GDOクラブ会員の中でも、限られたゴルファーを対象にした、メンバー限定の有料会員サービス。通常のGDOク

ラブ会員では予約できない名門、またはハイグレードなゴルフ場でのプレーが可能になります。 

●入会金 15,000 円 年会費 30,000 円 （※2 キャンペーン期間中入会金無料） 

 

URL： http://reserve.golfdigest.co.jp/premium/default.asp 
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■会員メリット 

①プレミアム限定コース（名門・トーナメントコース）での予約・プレーが可能 

②会員限定の特選優待コースを特別料金にて利用可能 

③名門コースやトーナメントコースで月1～2回行われる、GDO主催イベントに参加費無料（通常3,000円税込

み）で参加可能 

④前年のご利用回数にかかわらず「予約レベル 3」に ※「殿堂入り」のお客様は対象外 

⑤利用実績にかかわらず、「ショップ割引レベル 3」に ※すでにレベル 3 の方はそのまま 

⑥GDOプレミアム倶楽部プレミアム限定コースのご予約にはさらに1予約毎に同伴人数×100GDOポイントがプ

レゼント 

⑦GDOプレミアム倶楽部会員が予約代表者としてGDO OPENに参加すると、参加費2,000円をGDOポイント

で還元 

⑧GDO プレミアム倶楽部会員が予約代表者として 3組 9名以上の予約・プレーすると、さらに同伴人数×100

ポイントをプレゼント 

⑨翌年以降も入会継続すると、会員全員に更新特典のオンネームボール 1ダースがプレゼント 

 

【特選優待コース】（一部）（※1） 

・北海道クラシックゴルフクラブ（北海道）    ・西那須野カントリー倶楽部（栃木県） 

・ホウライカントリー倶楽部（栃木県）       ・富岡ゴルフ倶楽部（群馬県） 

・カメリアヒルズカントリークラブ（千葉県）     ・赤倉ゴルフコース（新潟県） 

・河口湖カントリークラブ（山梨県）         ・鳴沢ゴルフ倶楽部（山梨県） 

・セントクリークゴルフクラブ（愛知県）       ・オークモントゴルフクラブ（奈良県） 

・東児が丘マリンヒルズゴルフクラブ（岡山県） ・玉名カントリークラブ（熊本県） 

 
【キャンペーン内容】 （※2） 

・入会金無料 0円 

・予約クーポン 5,000 円分プレゼント 

期間内に「GDO プレミアム倶楽部」に入会すると、入会金 0 円、さらに全員にもれなくゴルフ場予約クーポン

5,000 円分をプレゼント。 

キャンペーン期間：2014 年 4月 17日～2014年 5月 16 日（金）  

http://reserve.golfdigest.co.jp/premium/default.asp 

 

 

GDOは本サービスの提供により、今後ともゴルファーにとって快適なゴルフライフを提案していくと同時に、ゴルフ

の楽しさ・素晴らしさをより多くの人々へ伝えてまいります。 

 

株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン（GDO） http://www.golfdigest.co.jp/ 

（東証マザーズ：証券コード 3319） 

本社所在地：東京都港区虎ノ門 3-4-8 

設立：2000 年 5月 1日 

代表者：代表取締役社長 石坂 信也 

資本金：833百万円（2013 年 12 月 31 日現在） 

従業員数：404 名（2013 年 12 月 31 日現在） 

事業内容：『リテールビジネス』（ゴルフ新品中古用品販売、ゴルフレッスンサービス）、 

『ゴルフ場ビジネス』（ゴルフ場予約サービス、ゴルフレッスン予約サービス、ゴルフ場向け B2B サービス）、 

『メディアビジネス』（ゴルフメディア、広告事業・モバイル事業）の 3事業を展開。 

インターネットでゴルフのワンストップ・サービス（見る・買う・行く・楽しむ）を実現。 

GDO クラブ会員 237 万人（2014 年 3 月末）、月間ページビュー数 1 億 5 千万 PV※。東証マザーズ上場

（2004 年 4月）。※過去最高数値 

http://reserve.golfdigest.co.jp/premium/default.asp
http://www.golfdigest.co.jp/


 
 

 

 

 

■本プレスリリースに関するお問い合わせ先■ 

株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン 

お客様体験デザイン本部 宣伝・PR 部  岩井 

03-5408-3147 pr@gdo.co.jp 

mailto:pr@gdo.co.jp

