
コロナ下の厳しい経営環境を乗り越えるために今こそ必要！
＜貴社の経営内容分析＞

～三井住友海上あいおい生命の無料サービス
「財務分析コンサルティング」のご案内～

コロナ禍でご経営に苦心されておられる経営者の皆様を対象として、「財務分析コンサルティン
グ」を実施しておりますが、今回オンライン形式の特別コンテンツに編成し直し、皆様にご提供
させていただきます。

○コロナ融資で借入が増えたが借入過多ではないとわかり安心した。

○後継者の息子にこのレポートで当社の実態を説明できて良かった。

○損益分岐点売上高を下げることの重要性に気づき、そのための

経営計画の立て方がわかった。

などのご意見をお客様からいただき、大好評をいただいております。

なかなか普段触れる機会の少ない財務・会計の知識からアプローチ

させていただきますので、是非ともご参加いただきますようよろしくお願いいたします。

ＭＳＡ生命：経営コンサルティンググ
ループ
課長 有光 洋
日本ＦＰ協会ＣＦＰ資格保有
～プロフィール～
○信託銀行の東京本店・大阪中核店舗・
名古屋中核店舗で１３年間、法人営業を
担当
○都内店舗で２年間、営業担当次長
○整理回収機構（ＲＣＣ）で債権回収業
務を２年間担当
○ＭＳＡ生命において２０１１年から
「自社株・事業承継コンサルティング」
を担当

1. 財務分析コンサルティングサービスの内容
○財務指標分析
→比較的小規模の同業他社と財務内容を比較・評価

○キャッシュフロー分析
→どのような原因でキャッシュが増減したかを説明

○損益分岐点分析
→損益が０になる売上高を算出、引き下げ方法を案内

○リスク分析
→資産を時価で再評価し正常廃業が可能かどうかを判定

2. 財務指標分析で評点上げの方法、銀行等へ決算説明の工夫
3. 損益分岐点売上高を下げることの重要性
4. 最低限の目標＝正常廃業できること＝のためのリスク対策
5. 実際のアドバイス事例

お問合せ先

日 時 １２月４日（金）１０時～１２時

会 場
あいおいニッセイ同和損保八重洲ビル３階
※Webでの参加も可能です。

定 員 ２０名

お申込み
受講申込票(裏面)にご記入のうえ、FAXもしくは以下メールアドレスまでお申込みくだ
さい。

セミナー概要 講師紹介

株式会社プロエージェント
東京都千代田区神田小川町３－２８－９ 三東ビル３階
TEL:０３－５２８２－８２０２ FAX:０３－５２８２－０２３５

×



株式会社プロエージェント セミナー事務局
村山 卓 行

×

ＦＡＸ：０３－５２８２－０２３５
貴社名

お電話番号

ＦＡＸ番号

所在地

お申込情報 お申込① お申込②

フリガナ

ご氏名

所属・役職

メールアドレス

参加形式 会場・Ｗｅｂ 会場・Ｗｅｂ

※コンサルタントの方、税理士の方はご参加ご遠慮ください。

会場：東京都中央区日本橋３－１－６
あいおいニッセイ同和損保八重洲ビル３階
最寄駅：ＪＲ・東京駅、東京メトロ・日本橋駅


