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【2023 年 10 月 30 日開催】 

「Sales Innovators' NEXT」にリブ・コンサルティングが登壇 

 

営業組織変革に強みを持つ株式会社リブ・コンサルティング（本社：東京都千代田区、代表取締
役：関 厳）は、2023 年 10 月 30 日(月)に開催する「Sales Innovators' NEXT」に登壇すること

をお知らせいたします。 
 

詳細≫https://jp.sansan.com/lp/si-

next/202310/?utm_source=libcon&utm_medium=referral&utm_campaign=20230922_sin1030 

 

Sansan株式会社が主催する「Sales Innovators' NEXT」は営業力強化・営業生産性向上をテーマにしたイベン

トで、自社の営業に革新を起こすためのヒントを提供しています。 

今回は「強い営業組織の条件」をテーマに、新規顧客開拓の成果を高める秘訣やセールスイネーブルメントの

取り組み事例、最新ノウハウをご紹介します。 

 

『シン・営業力』の著者で株式会社 FAプロダクツ 会長の天野 眞也氏の講演からはじまり、Sansan株式会社

小川 泰正氏と株式会社 SmartHR 執行役員／VP of Salesの中尾 友樹氏と新規顧客開拓や既存顧客深耕の対談で

は株式会社リブ・コンサルティング ディレクターの松尾 大輔がモデレーターを務めます。 

 

株式会社セールスフォース・ジャパン 常務執行役員／コマーシャル営業統括本部 統括本部長の安田 大佑氏と

『NEW SALES』の著者で株式会社ナレッジワーク CEOの麻野 耕司氏が登壇するセッションでは、売上につな

げるためのセールスイネーブルメント実践方法について、取り組み事例を交えてご紹介いただきます。 

 

■開催概要 

イベント名称 ：Sales Innovators' NEXT「強い営業組織の条件」 

開催日時 ：2023年 10月 30日（月）オンライン：15:00-17:00 

タイムテーブル ：各セッションの詳細につきましては、以下の特設サイトをご覧ください。 

https://jp.sansan.com/lp/si-

next/202310/?utm_source=libcon&utm_medium=referral&utm_campaign=20230922_sin1030 
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15:00-15:05  オープニング 

  

15:05-15:30  元キーエンストップセールスから学ぶ、顧客に選ばれるための「シン・営業力」 

（株式会社 FAプロダクツ 会長 天野 眞也氏） 

  

15:35-16:20  収益最大化への突破口 ～メガベンチャーが実践した営業組織変革とは～ 

（株式会社 SmartHR 執行役員／VP of Sales 中尾 友樹氏、株式会社リブ・コンサルティング 

ディレクター 松尾 大輔、Sansan株式会社 執行役員／Sansan事業部 事業部長 小川 泰正） 

  

16:25-17:10  セールスイネーブルメントの先駆者から学ぶ、売れる営業組織の秘訣 

（株式会社セールスフォース・ジャパン 常務執行役員／コマーシャル営業統括本部 統括本部

長 安田 大佑氏、株式会社ナレッジワーク CEO 麻野 耕司氏、Sansan株式会社 セールスディ

ベロップメント部 部長／Market Growth室 室長 原田 京昌氏） 

  

参加費用 ：無料 

主催  ：Sansan株式会社 

参加方法 ：特設サイトよりお申し込み 

 

■ こんな方におすすめ 

・営業組織として必要な戦略の在り方や求められる営業スキル、マインドセットを知りたい方 

・新規顧客開拓や既存顧客深耕の成功パターンを知りたい方 

・営業マネージャー に求められるスキルや、よくある課題とその解決策を知りたい方  など 

 

【株式会社リブ・コンサルティング 会社概要】 

 

代表取締役 ： 関 厳 

設立    ： 2012年 7月 

所在地   ： 【東京本社】東京都千代田区大手町 1丁目 5-1大手町ファーストスクエアウエストタワー19階 

        【支社】タイ支社（バンコク） 

事業内容  ：総合経営コンサルティング業務、DXコンサルティング業務 

URL    ：https://www.libcon.co.jp/  


