
‭新年会でお疲れでも食欲をそそる、カゴメのプラントベース‬
‭カレーが10名様に当たるチャンス！‬

‭「カレーの日」にちなんだanomaプロテインとコラボキャンペーン開催‬

‭　1月22日 待望の「カレーの日」※に、えんどう豆由来のピープロテインブランドanoma‬
‭と、プラントベース商品を展開するカゴメ株式会社と、2024年最初のコラボキャンペーン‬
‭を実施いたします。‬
‭期間中にキャンペーン対象商品である「anomaプロテイン トライアルセット」を購入され‬
‭たお客様の中から抽選で10名様に、anomaプロテイン トライアルセットとカゴメ プラント‬
‭ベースカレー5種セットをプレゼントいたします。‬
‭さらに、期間中はanomaプロテイン トライアルセットが1,000円(税抜)で購入できます。‬
‭※1982年 社団法人全国学校栄養士協議会の活動から始まる「カレーの日」‬

‭◆anoma×カゴメ プラントベース 「カレーの日 キャンペーン」概要‬
‭https://anoma.jp/shop/information/currynohi‬

‭期間：1月22日（月）9:00 〜2月4日（日）23時59分‬



‭キャンペーンに応募された方の内、抽選で10名様にanomaトライアルセットとカゴメ プラ‬
‭ントベースカレー5種セットをプレゼント！‬

‭お正月に食べ過ぎた方、新年会でお疲れの皆様、身体に優しいプラントベースフードで、ヘ‬
‭ルシー且つ美味しいプラントベースフードをお試しください！‬

‭◆キャンペーン参加方法と商品が届くまで：‬

‭①応募方法‬
‭●‬ ‭anoma公式オンラインショップにて‬

‭「 【カレーの日】anomaプロテイン トライアルセット 」‬‭を購入で応募は完了！‬
‭●‬ ‭キャンペーン期間終了後、当選者の方には商品購入の際に登録いただいたメールア‬

‭ドレスに宛に当選のご連絡‬
‭●‬ ‭ご指定の宛先にanomaプロテイントライアルセットと、カゴメ プラントベースカ‬

‭レー5種のセットをお届け‬



‭②当選確率アップのチャンス！‬
‭●‬ ‭anoma公式LINEアカウントを友だち登録‬
‭●‬ ‭anoma公式LINEアカウント内に表示される、キャンペーン「当選確率UP」ボタンを‬

‭タップしていただくことで完了‬
‭【anomaLINE公式アカウント】‬

‭キャンペーンに関する詳細と商品のご購入は、下記のanoma「カレーの日 キャンペーン」‬
‭概要をご確認ください。‬
‭anoma公式：https://anoma.jp/shop/information/currynohi‬

‭◆「anomaプロテイン」 概要‬‭（anoma公式：https://anoma.jp/shop）‬
‭Amazonピープロテインランキング1位獲得。‬
‭えんどう豆たんぱく（＝ピープロテイン）と玄米たんぱくを独自配合した100%植物性プロテイン。‬
‭普段の食事、睡眠、運動など、あらゆるものに気を遣っているのに、プロテインだけ“安さ“で選んでいるあなた‬
‭に。身体に本当にいい厳選した原材料のみを使用して作られたanomaプロテインは、あなたのパフォーマンスを‬
‭支える唯一無二のパートナーです。アレルギー物質や‬‭人工甘味料や保存料、着色料‬‭を一切使用せず、かつ‬‭分別生‬
‭産流通済みの‬‭フランス産えんどう豆をはじめとした産地からこだわった原材料のみを使用。玄米たんぱくを配合‬
‭することで、本来えんどう豆たんぱくに不足している「メチオニン」を補い、アミノ酸スコアを補正して吸収率‬
‭を高めています。さらにBCAAを配合することで吸収速度も向上。植物性プロテインの常識を覆す、新しいプロ‬
‭テイン。現在8種類のフレーバーを展開、持ち運びに便利な個包装も販売中。‬

‭◆販売元：株式会社ACROVE 概要‬
‭株式会社ACROVEはプロテインD2C事業から開始し、現在はEC売上最大化を実現するECプラットフォーム事業‬
‭とM&Aを通してブランド育成を図るECロールアップの2事業を同時に展開する、ECプラットフォームカンパ‬
‭ニーです。「ECプラットフォーム事業（旧：ECサービス事業から変更）」は売上成長率平均300％のEC販売支‬
‭援を実施、「ECロールアップ事業」は継続が困難な事業の素敵なモノと想いをM&Aを通して次代に紡ぐ事業で‬
‭す。現在「ECプラットフォーム事業」で160社以上を支援、「ECロールアップ事業」は約1年間で7件のM&Aを‬
‭実施しました。‬
‭戦略立案から実務代行、転売対策まで一気通貫で販売支援をする「ECプラットフォーム事業」と、ブランド・‬
‭事業価値向上目的としたM&Aを実施する「ECロールアップ事業」を同時に展開する、世界でも類を見ないユ‬
‭ニークなビジネスモデルがACROVEの強みです。両事業間の相乗効果により顧客貢献性の高いサービスを提供‬
‭してブランドの成長を支援、「良いCommerceが、届く世界へ。」の実現に向けて事業を拡大しています。‬

‭会社名‬ ‭　　　：株式会社ACROVE(‬‭https://acrove.co.jp/‬‭)‬
‭設立　‬ ‭　　　：2018年11月15日‬
‭代表者‬ ‭　　　：代表取締役 荒井俊亮‬
‭連結従業員数    ：163名（2023年12月時点）‬
‭所在地‬ ‭　　　：〒102-0083東京都千代田区麹町6丁目6-2 番町麹町ビルディング9F‬
‭事業内容    　　：‬

‭●‬ ‭売上成長率平均300％のEC販売支援「ECプラットフォーム事業（旧：ECサービス事業から変更）」‬
‭●‬ ‭事業開始約1年で7件のM&Aを実施「ECロールアップ事業」‬

‭◆本件に関するお問い合わせ先‬
‭株式会社ACROVE 広報部‬
‭アドレス　：pr＠acrove.co.jp‬
‭電話番号　：03-6276-5111‬
‭携帯電話　：090-6309-5752‬
‭担当　　　： 谷島 (たにしま)‬

https://acrove.co.jp/

