
 

 

 

 

2012 年 10 月 4 日 

トランスコスモス株式会社 

 

トランスコスモストランスコスモストランスコスモストランスコスモス、、、、アクセスアクセスアクセスアクセス解析解析解析解析ソリューションソリューションソリューションソリューション「「「「ビジョナリストビジョナリストビジョナリストビジョナリスト」」」」のののの    

レコメンデーションレコメンデーションレコメンデーションレコメンデーション広告連携広告連携広告連携広告連携サービスをサービスをサービスをサービスをデジタルフォレストデジタルフォレストデジタルフォレストデジタルフォレストとととと共同開発共同開発共同開発共同開発、、、、販売販売販売販売開始開始開始開始    

～～～～タグタグタグタグ管理管理管理管理のののの簡易化簡易化簡易化簡易化によりによりによりにより、、、、運用負担運用負担運用負担運用負担をををを軽減軽減軽減軽減～～～～    

    

 

トランスコスモス株式会社（本社：東京都渋谷区、代表取締役社長兼 COO：奥田昌孝、証券コード：9715、以

下、トランスコスモス）は、アクセス解析ソリューション「Visionalist（ビジョナリスト）」の開発元である株式会社デ

ジタルフォレスト（本社：東京都台東区、代表取締役社長：早川哲司）と共同で、「Visionalist（ビジョナリスト）」レ

コメンデーション広告連携サービスを開発しました。10 月 4 日よりサービス提供を開始します。 

 

近年、行動ターゲティングやリターゲティング広告のような高度なマーケティングソリューションのニーズが

高まる一方、その多くが導入時にタグ設定を必要とするため、タグの追加に伴う Web サイト改修コストや作業

負担が、マーケティングソリューション導入の障壁ともなっています。また、ソリューションの高度化に伴い、

PDCA サイクルに必要なデータも、コンバージョン数だけではなく、コンバージョンに至る一連のユーザー行動

全体と紐付けたデータが求められるようになっています。こうした課題を「Visionalist（ビジョナリスト）」による一

元管理・運用体制によって解決するべく、新サービスの共同開発を行いました。 

 

トランスコスモスは「Visionalist（ビジョナリスト）」の販売代理店として、2002 年 6 月より販売を開始しており、

多く（100 社以上）のお客様企業への導入・運用実績があります。共同開発したレコメンデーション広告連携サ

ービスは、インターネット広告から Web サイト構築・運用、アクセス解析・分析まで、一連のサービスを提供す

る中で培ったノウハウを活かしたもので、レコメンデーション広告連携時のタグ設定工数、作業負担を軽減す

るとともに、タグを一括管理することが可能になりました。主な特徴は以下のとおりです。 

 

●●●●「「「「VisionalistVisionalistVisionalistVisionalist（（（（ビジョナリストビジョナリストビジョナリストビジョナリスト））））」」」」レコメンデーションレコメンデーションレコメンデーションレコメンデーション広告連携広告連携広告連携広告連携サービスサービスサービスサービスのののの特徴特徴特徴特徴    

1． 広告配信・測定・サイト内解析タグを一括管理 

2． タグの追加や削除に伴う、サイト改修費用と作業工数を削減  

3． 新広告商材の利用に伴う導入障壁を解消  

4． 詳細なユーザーデータに基づくより効率的な PDCA サイクルの実現 

 

「Visionalist（ビジョナリスト）」レコメンデーション広告連携サービスは、レコメンデーション広告サービス「デク

ワス．AD」（サイジニア社提供）、「おもてなしバナー」（TAGGY 社提供）を対象としています。「Visionalist（ビジョ

ナリスト）」を導入済みの場合は、Web サイトに新たなタグを挿入することなく、これらの広告を導入することが

可能です。今後、ほかのマーケティングソリューションとの連携機能も、順次追加していく予定で、「Visionalist

（ビジョナリスト）」のさらなる拡販を目指していきます。 

 

 

 

 



    

報道関係者報道関係者報道関係者報道関係者おおおお問問問問いいいい合合合合わせわせわせわせ先先先先    

トランスコスモス株式会社 広報宣伝部 冨澤・小林 

Tel：03-4363-0123 Fax：03-4363-1123 

 

■ サービスサービスサービスサービス提供提供提供提供イメージイメージイメージイメージ    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

トランスコスモスは、お客様企業の顧客接点を最適化するサービスを数多く提供しており、お客様企業の要

望にあわせてそれらのサービスを単独、または組み合わせて提供しています。今後ともお客様企業の売上拡

大に貢献するサービスの提供に努めていきます。 

 

※トランスコスモスは、トランスコスモス株式会社の日本及びその他の国における登録商標または商標です。 

※その他、記載されている会社名、製品・サービス名は、各社の登録商標または商標です。 

 

（（（（トランスコスモストランスコスモストランスコスモストランスコスモス株式会社株式会社株式会社株式会社についてについてについてについて））））    

1966 年に事業を開始して以来、優れた「人」と最新の「技術力」を融合し、より付加価値の高いサービスを提供するこ

とで、お客様企業の競争力強化に努めて参りました。コールセンターサービスをはじめ、ビジネスプロセスアウトソ

ーシングサービス、デジタルマーケティングサービスなど、それぞれのサービスを単独、または融合させることで、

お客様企業にマーケティングの最適化および効率化、売上の拡大、新規顧客の獲得などを実現する、総合的な IT

アウトソーシングサービスを提供しております。さらに、これらのサービスは国内だけでなく、アジアを中心に、グロ

ーバルに展開しております。当社は高品質なアウトソーシングサービスを世界規模で提供する、お客様企業の

「Global IT Partner」を目指しています。(URL： http://www.trans-cosmos.co.jp) 


