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クライアント⼤⼿ 5 社とのβ版運⽤において、Click 数 91％増加/ACoS は 30％改善︕   
複雑化を極める Amazon 広告の運⽤・管理を 5 つの独⾃開発機能で解決︕ 

業界初の技術を採⽤した iProspect の新ツール『CIO』が 
満を持して⽇本市場向けにローカライズされリリース決定 

 

iProspect Japan(アイプロスペクト・ジャパン株式会社、CEO︓⾦井 耕⼀、所在地︓東京都中央区)は、e コマースを牽引
するオンラインマーケットプレイス Amazon.com において、ブランドや代理店、販売店が商品の広告管理・運⽤をより効
率的且つスムーズに⾏えるよう開発された Amazon 広告管理ツール『Commerce Intelligence & Optimization(以
下、CIO)』をリリースすることを発表いたします。⽶国では 2019 年 7 ⽉にリリースされ、業界初の Microsoft Excel イ
ンテグレーション技術を採⽤した最新鋭の Amazon 広告管理ツールです。 
 
⽇本においても 2019 年 7 ⽉よりβ版の試⽤期間が設けられ、アイプロスペクト・ジャパンのクライント企業⼤⼿ 5 社を対
象に CIO による Amazon 広告管理・運⽤を開始。当初は英語版のみであった本ツールを、⽇本市場においてもお客様に快
適にご使⽤いただけるよう⽇本市場向けにシステムのアップデート、機能のカスタマイズを続け、この度 2019 年 12 ⽉よ
りアイプロスペクト・ジャパン専有販売を開始いたします。 
CIO についてのお問い合わせはこちらから︓担当 橋本 メール︓CIO-Team@iprospect.com 
 
【Amazon 広告を攻略する 5 つの機能】 
業界の専⾨家とアイプロスペクト・ジャパンの知⾒を基に
構築された CIO は、AI アルゴリズムと e コマースおよび広
告の専⾨知識を組み合わせることで消費者への接触率を拡
⼤、売り上げを伸ばし収益性を向上できるようにサポート
します。具体的な⽅法として主となる 5 つの機能は右図の
通りです。 
 
・Amazon 広告にかかる運⽤⼯数削減 
Amazon 広告は Google や Yahoo の SEM とは異なり、
ASIN ごとの細かい運⽤調整が必要な為、運⽤⼯数が多くな
る傾向がありますが、CIO の「⼊札⾃動最適化」「⾃動キ
ーワード抽出」「⾃動レポート作成&送付」を活⽤すること
で運⽤⼯数を削減し、戦略や ASIN 管理に時間をかけるこ
とが可能です。 
 
・Dayparting 機能（時間帯別⾃動⼊札調整） 
これまでは AMS 管理画⾯で時間帯⼊札調整を実施する際、⼊札変更毎に⼿動で⼊札⾦額を変更する必要がありました。
CIO の「Dayparting 機能」を使⽤すれば、事前に設定した⼊札⾦額に⾃動で変更されます。結果として CTR・CVR の改善
が⾒込めます。 
 
・競合調査 
調査したいキーワードを事前に設定することで、そのキーワードに対して「ブランド別/企業別 Impression Share」を確認
でき、競合他社の出稿状況を加味した運⽤を実現します。 
 
 



 
・Event カレンダー 
変更履歴が⼀⽬で分かるよう設計されており、⼿動・⾃動関係なく「⼊札を上げた」「キーワードを追加した」など、その
⽇に何が⾏われたかを⽰す変更履歴を細かく確認でき、効果検証の際に役⽴ちます。 
 
・Microsoft Excel インテグレーション技術 
業界初の Microsoft Excel インテグレーション技術によって、管理画⾯を開かずに Microsoft Excel のみで運⽤調整が可能
です。データを⼿動でエクスポートおよび整理する必要がなく、Amazon 広告に関するデータを Microsoft Excel に⾃動的
に直接取り込むことで、これまで⼤きなボトルネックとなっていた広告管理・運⽤における⼯数を⼤幅に削減できます。ま
た、Amazon 広告キャンペーンの⼀括変更を含むすべての変更を Microsoft Excel のオンライン版・オフライン版双⽅で直
接更新が可能となり、複数のダッシュボードを切り替える⼿間を省くことができます。 

 

iProspect (アイプロスペクト)について 
iProspect はアコーホテルズ、スタンダードチャータード銀⾏、ゼネラルモーターズ、ペイパル、マイクロソフトなど、世
界的クライアント企業のオンラインマーケティングの投資収益率最⼤化をサポートし、数々の賞を受賞しているデジタルパ
フォーマンス・マーケティングエージェンシーです。英国に本拠地を置き世界 56 ヵ国、94 のオフィスで勤務する 5100 ⼈
のネットワークで構成された iProspect チームがグローバルに活躍しています。iProspect は電通グループのグローバルエ
ージェンシー・ネットワークである電通イージス・ネットワークに属しており、iProspect の⽇本法⼈であるアイプロスペ
クト・ジャパンは 2003 年に設⽴されました(https://www.iprospect.com/en/jp/) 。 
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代表者 ︓ CEO ⾦井 耕⼀ 
所在地 ︓ 東京都中央区銀座 6-18-2 野村不動産銀座ビル 12F 
設⽴  ︓ 2003 年 12 ⽉ 
URL  ︓ https://www.iprospect.com/en/jp/ 


