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Webビジネス領域におけるインキュベーションプラットフォームを提供する株式会社セグメント（本社：東京都港

区、代表取締役社長：石井 岳之）は、2016年4月より開始される電力小売り全面自由化（以下、電力自由化）に

先立ち、電気事業者向けに「電力系メディア構築」「電力系文章コンテンツ」「マーケティングオートメーション」「成

果報酬型集客ソリューション」の電力マーケティング支援サービス「エナジーワークス」を8月17日（月）より開始い

たします。 

 

電力自由化まで 1 年を切った現在、国民の電力自由化に関する認知度は約 7割（※1）を越えてきています。し

かし、内容を把握している割合はその内 1 割程度となっており、未だ理解は低い状況です。そのような中、電気

事業者は将来的な顧客を獲得する上で電力自由化に関する認知度や自社サービスへの関心を高める事が課

題として挙げられており、電力系メディアの重要性がますます高まっていくと予想されます。 

 

セグメントでは、約7,800万世帯（※2）のターゲットに対して、既に複数社の電気事業者と連携して電力マーケテ

ィングを開始しており、電力需要家の関心事項・事業者選択のポイント・集客導線の検証を行い、各コンテンツに

関する集客効果の実証ができております。蓄積したデータを基に、電気需要家が自由に情報を取得し、最適な

意思決定が行える世界最高水準の電力市場を創造するサポート役として、電気事業者向けに「電力メディア構

築によるリード創出」「パッケージ化したコンテンツの提供」「マーケティングオートメーションを活用したリード育

成」「育成したリードを獲得する成果報酬型集客獲得ソリューション」をワンストップで提供いたします。 

 

 今後も、セグメントでは市場の拡大が予想されている電力小売市場において、さらなる電気事業社向けのマー

ケティングサービスの拡充を予定しており、2016 年 3月までに 30 社への導入を目指しております。 

 
※1 2014年6月「小売自由化に関する国民意識調査」(経済産業省調べ) 

※2 2016年4月から自由化となる低圧部門の需要家数。海外の事例を用いた場合、初年度の事業者変更は約15～20%と想定でき、1,200～1,500
万世帯の切り替えが予想されています。 

 

 

 

 

 

 

 

 

Webビジネス領域のパイオニアが提供する電気事業者向けマーケティングサービス 

「エナジーワークス」 
8月17日(月)よりサービス開始 

～ワンストップで低圧電気需要顧客のリードを創出～ 
 



 

 

【電力系メディア構築】 
100社以上のオウンドメディア運用実績と知見による継続的な見込顧客の獲得（※1） 
継続的な見込顧客とのコミュニケーションを実現し、事業機会の拡大につなげます。電気需要家が求めている関
心事項や導線を把握しているため、恒常的に見込顧客を創出し続ける事が可能です。 
※1 電力系メディア以外の実績含む 

 
■コンテンツのフレームワーク（例） 
 
 
 
 
 
 
 
 
■サイト構築 料金表 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

■サイト運用 料金表 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

【電力系文章コンテンツ作成】 
エネルギーに精通したライターネットワークを保有し、品質が高いコンテンツを提供 
電気需要家が求める情報を、時事・季節別ニュースなどで提供いたします。ご要望に応じた文章コンテンツの作
成・インフォグラフィックを用いたコンテンツなども対応可能となっております。 
 
■カテゴリ詳細（一例） 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
■インフォグラフィックス 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
■文章コンテンツ 料金表 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
■キャンペーン 
「電力系文章コンテンツ スタートアップキャンペーン！」として、2015年9月30日までにお問合せをいただいた 
お客様限定で、電力系文章コンテンツ（サンプル）をプレゼント。 

 

 

 

 

 



 

 

【マーケティングオートメーションサービス「Automation Be」】  
マーケティングオートメーションをツールではなくサービスとして提供 
自社に負担をかけることなく、獲得した顧客リストのナーチャリングを通じて見込顧客の創出が可能 
電力小売り自由化市場においては、各種属性情報（家族構成、地域、予約申込、既顧客）と行動情報（Webサイ
トの閲覧履歴やメールマガジンへのリアクション等）に応じた最適なコミュニケーションを提供することにより、早
期の顧客化やリピート化を促進します。また、見込み顧客を作り出したいがやり方がわからない・マーケティング
に関するノウハウや社内リソースがないなどの、悩みを持っている方にマーケティングオートメーションサービス
での業務の負荷低減を実現いたします。 
 
■マーケティングオートメーションサービス 料金表 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
【成果報酬型集客ソリューション】 
オンラインでの検索・比較サイトが乱立する前に、主要メディアとのネットワークを構築 
電力自由化が本格化する前に圧倒的な検索ポディションを確立 
成果報酬型アフィリエイト。約600社の提携メディア（月間10億imp）との既存ネットワークを活用した戦略構築お
よび、電力に特化した個別メディアとの連携により、上位掲載を可能にします。 

 
■成果報酬型集客ソリューション 料金表 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
※電力の事前申込が開始される2016年1月までは、クライアント様が運営するメディアへの会員登録支援などで、
リードの創出・集客の実績もございますので、お気軽にご相談ください。 
 



 

 

【株式会社セグメントについて】 
当社はクライアント企業の新規事業に対する投資及びコンサルティングサービスを手掛けるオープンアソシエイ
ツ株式会社の事業部として事業を開始。2005 年 4 月、Web を中心としたオペレーションを主事業に 100%子会社
として設立。 
スタートアップのインキュベーターとして新規事業立ち上げ、および起業家育成を行っています。  
オンライン広告事業「PRESCO」、BtoBマーケティング事業、EC事業を展開しており、Webに関するビジネス領域
のインキュベーションプラットフォームを提供しています。 

 
■会 社 名 ： 株式会社セグメント. 
■住 所 ： 〒107-0013 東京都港区赤坂 1-12-32 アーク森ビル 13F 
■代表取締役社長 ： 石井 岳之 
■U R L ： http://segment.co.jp/ 
■サービスに関するお問い合わせ先：y.sato@segment.co.jp 


