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株式会社イノベーション、法人営業の新しいスタイルを創造するサービス創出組織として 

「Sales Tech Lab.」を設立 

 

非効率な法人営業の変革を目指す株式会社イノベーション（本社：東京都渋谷区、代表取締役社長：富

田直人、以下「イノベーション」）は、法人営業の新しいスタイルを創造することを目的として、新技術の

活用とサービス創出に取り組む組織「Sales Tech Lab.」を設立し、2017 年 4 月より活動を開始します。 

 

 

 

■「Sales Tech Lab.」設立の背景と目的 

イノベーションでは、法人営業のプロセスや手段に存在している多くの非効率をなくし、お客様の売上

利益に貢献する事を事業領域として、さまざまなサービスを提供してまいりましたが、昨今では、IT 技術

のめまぐるしい進化を受け、「法人営業」分野においても最新テクノロジーの効果的な利活用が求められ

ています。 

 

一方で、今後予測される人口減少をはじめ、ビジネスのグローバル化への対応、ダイバーシティ（人材

の多様性）の推進、雇用・就労形態の多様化といった「働き方改革」への対応も迫られています。 
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（出典）総務省「国勢調査」及び「人口推計」、国立社会保障・人口問題研究所「日本の将来推計人口（平成 24 年 1 月推計)：出生中

位・死亡中位推計」（各年 10 月 1 日現在人口）、厚生労働省「人口動態統計」 

 

そういった市場や顧客ニーズの変化をいち早く読み取り、最先端技術（人工知能、アナリティクス、ロ

ボット、IoT など）を応用すると共に、これまで培ってきた法人営業に関する知見や、インターネットサ

ービスの提供を通して蓄積してきたデジタル情報を最大限に活かすことで、法人営業を変革し新しいスタ

イルの創造が出来るものと考えております。 

 

こういった背景の元、「Sales Tech Lab.」は、社外の企業・専門家・研究機関とも連携をしたオープン

な組織として運営をし、迅速かつ効率的に成果を社会に提供することをめざすと共に、次世代を担う新事

業の創生を推進してまいります。 

 

「Sales Tech Lab.」の取り組み 

1. 法人営業に関する国内外の最新技術の調査とその発信 

2. 当社が保有するデジタル情報活用のための情報基盤技術の調査 

3. 産・学・官と連携し、最新技術を用いたサービス創出 

4. 新規事業分野の開拓や競争力強化を目的としたサービス創出 

 

【株式会社イノベーションについて】                 

イノベーションは、2000 年の創業以来、法人営業の新しいスタイルを創造することに注力し、インター

ネットを活用して非効率な法人営業を効率化させることで企業の売上利益の向上に貢献するべく事業を展

開しており、法人向け IT 製品の比較・資料請求サイトである「IT トレンド」(http://it-trend.jp/)を主力

とするオンラインメディア事業と、法人営業に特化したマーケティングオートメーションツールである「Ｌ

ｉｓｔ Ｆｉｎｄｅｒ」(https://promote.list-finder.jp/)の提供を主力とするセールスクラウド事業を展

開しており、法人営業のプロセスにおいて顧客の課題に応じて最適と考えられる法人営業の新しいスタイ

ルを創造するサービスを提供しています。 

 

■所在地  ：  東京都渋谷区渋谷 3-10-13 TOKYU REIT 渋谷 R ビル 3F 

■設立    ：  2000 年 12 月 

■代表取締役社長 ：  富田直人 

■URL     ：   https://www.innovation.co.jp/ 

■事業内容 ：  オンラインメディア事業  、  セールスクラウド事業 


