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EC 事業において押さえるべきポイントを 3 社が各方面からポイントを教えます！ 

J-Payment×GeeeN×スプリングフィールド  3 社共催セミナー 

5 月 15 日（木）開催 
 

 インターネット決済サービスの提供を行っている株式会社 J-Payment（本社：東京都渋谷区、代表取締役：清久 健也、

以下 J-Payment http://www.j-payment.co.jp/）は、EC 事業者を対象にした無料セミナーを、株式会社 J-Payment、 

株式会社 GeeeN、株式会社スプリングフィールドの 3 社で共同開催致します。 

 
 

■セミナー概要 

EC 事業の収益を決める要素としては「商品」「集客」「販売・フォロー」の 3 点です。 

財務・組織等のビジネスのあらゆる要素はこの 3 つの重要な点をいかにうまく回す為という視点の元、なされるべきもの

です。日々の仕事の業務内容はこの 3 点においてどの部分に属しているかという視点で、捉えるべきです。 

抑えるべきポイントを 3 社が各方面から教えます。 

 

■開催概要 

▼日時        2014 年 5 月 15 日（木）15:00～17:00（14：30 受付開始） 

▼定員        30 名（先着順、定員で〆切） 

▼参加費      無料 ※お気軽にお越し下さい。 

▼主な対象者   EC 事業社様（主に取り扱い商品は美容・健康関連商品） 

▼お申込み方法 以下よりアクセスいただき、セミナー参加フォームよりご応募ください。 

http://www.j-payment.co.jp/mailform/seminar20140515/ 

▼申込期限    2014 年 5 月 14 日（水） 

▼会場       株式会社 J-Payment セミナールーム  

東京都渋谷区神宮前 6-19-20 第 15 荒井ビル 4F（最寄駅 渋谷駅 原宿駅） 

▼持参物     筆記用具、お名刺（入場の際に必ず必要となります） 

▼主催・共催   株式会社 J-Payment http://www.j-payment.co.jp/ 

           株式会社 GeeeN 

       株式会社スプリングフィールド 

▼備考 

受付で名刺を 2 枚頂戴いたします。上記参加資格に適合した場合でも次に該当すると開催者側が判断した場合、一

方的に参加お断りをさせていただきますので予めご了承ください。 

・自社システム開発目的 

・競合もしくは競合になる可能性のある事業者様や個人様 

・及び上記に該当する第三者への情報提供目的 

 

■プログラム 

第 1 部  

【講演タイトル】  これからの時代、商品力がないと EC は厳しい！？ EC 事業における商品の選び方 

【セミナー講師】  株式会社スプリングフィールド 武田好史 

 

第 2 部  

【講演タイトル】  販売ページで多くのお客様を取りこぼしていませんか？フォームを工夫するだけで離脱率 6%・購入

率約 20%が平均で UP する実績 

【セミナー講師】 株式会社 GeeeN 鈴木章裕 岡野宏輝 

http://www.j-payment.co.jp/mailform/seminar20140515/
http://www.j-payment.co.jp/


 

第 3部  

【講演タイトル】  「最新の決済事情」定期購入時代到来！完全自動でリピーター激増／被害にあう前に対策を ～チ

ャージバック保証～ 

【セミナー講師】 株式会社 J-Payment 小倉政人 金田一夏実 

 

■講師紹介 

株式会社 GeeeN 代表取締役社長（CEO） 鈴木章裕 

【経歴】-略歴- 

甲南大学法学部を卒業後、アイブリッジ株式会社に入社。2005 年 7 月に代表取締役に就任する。 

2007 年 9 月株式会社コミクスを設立し代表取締役社長に就任。その後、株式会社 GeeeN をコミクスの子会社として設

立し、代表取締役を兼任する。 

 

株式会社 GeeeN ツール事業部 岡野宏輝 

【経歴】-略歴- 

青山学院大学文学部を卒業後、2014 年 GeeeN 新卒入社。 

ツール事業の営業担当をしており、EFO CUBE の新規営業や CVR 向上のためのコンサルティングを行っている。 

 

株式会社スプリングフィールド 代表取締役 武田好史 

【経歴】-略歴- 

2004 年、株式会社オンワード樫山に就職（ヤング・キャリアの百貨店婦人服の営業として勤務） 

2006 年、株式会社サイバーエージェントに転職（インターネット広告代理事業に所属し営業・マネジメントを経験） 

2013 年、製造小売りで学んだ物作りから販売までの流れ、インターネットを活用したマーケティングの経験・ノウハウ・人

脈をいかし、株式会社スプリングフィールドを創業。 

 

株式会社 J-Payment 執行役員 小倉政人 

【経歴】-略歴- 

幅広い業種に対して、最適な決済手段方法をコンサルティング。 

決済導入をサポートした会社数は 1,000 社以上。また、上海、ジャカルタ支社の立ち上げを行い海外の決済事情にも

精通している。 

 

株式会社 J-Payment ペイメント事業部リーダー 金田一夏実 

【経歴】-略歴- 

2012 年 J-Payment 新卒入社。 

新規営業にて、決済システムを最適に使う為のコンサル営業を行い、パートナー営業にて、システム連携等を専任で

行っている。 

 

■プレスリリースに関するお問合せ  

------------------------------------------------------------------------------------------- 

株式会社 J-Payment ペイメント事業部 

セミナー担当: 金田一 

Email：sales@j-payment.co.jp 

お問い合わせ URL : http://www.j-payment.co.jp/mailform/seminar20140515/ 

TEL：03-5469-5782  FAX：03-5469-5781 

 

■会社概要 

------------------------------------------------------------------------------------------- 

株式会社 J-Payment 

所在地：東京都渋谷区神宮前 6-19-20 第 15 荒井ビル 4F 

設立：2000 年 10 月 

資本金：121,000,000 円 

代表：代表取締役 清久 健也 

URL：http://www.j-payment.net 

 

http://www.j-payment.co.jp/mailform/seminar20140515/
http://www.j-payment.net/

